
事業計画書サンプル 

1. 事業の概要 

事業名：倉敷産フルーツを活用したクラフトジュース専門カフェ事業 

背景・目的： 
当エリアでは若年層・観光客の飲食ニーズが多様化している。倉敷産果物の新たな価値

提供と、観光資源の高付加価値化を目的に、クラフトジュース専門カフェを新規開業

する。 

2. 事業の詳細・実施内容 

・倉敷産フルーツを用いたオリジナルジュース 12 種を開発・販売 

・店舗は倉敷美観地区商店街内に立地、観光・地元の両需要を狙う 
・イートイン・テイクアウト・ネット販売を併用し、多様な販売チャネルを確保 
・顧客ニーズ調査（開業前モニター会実施）を通じ商品ラインナップ・価格設定を調整 
・販売管理・在庫管理には IT システムを導入、効率経営を目指す 

3. 市場分析・ターゲット層 

市場規模：倉敷市観光入込客数年間約 500 万人（市観光統計より） 

競合分析：商店街内に既存カフェ 10 店舗、ジュース専門はゼロ 

ターゲット： 
 - 20〜40 代の女性観光客 

 - インバウンド（外国人観光客） 

 - 地元在住ファミリー層 

【強み】 

★ 地元農家と直接契約！新鮮な倉敷産フルーツを毎日入荷 

★ 観光客にも地元にも人気の“映える”カフェ空間 

★ IT を使ったスマートな在庫管理＆ネット通販にも対応 



4. 収支計画・資金調達 

【売上・利益計画（年間）】 
ジュース販売：2,000 杯/月 × 500 円 = 100 万円/月（1,200 万円/年） 

EC 販売：100 件/月 × 2,000 円 = 20 万円/月（240 万円/年） 

初年度売上目標合計：1,440 万円 営業利益率目標：12％ 

【資金調達・投資計画】 
店舗改装費：400 万円（内装・外装・設備） 

機械設備購入：250 万円（ジューサー・IT 機器等） 

運転資金：150 万円（材料・人件費） 

合計：800 万円 

自己資金：200 万円／補助金：400 万円／金融機関融資：200 万円 

5. スケジュール 

4 月：物件契約・改装開始 

5 月：設備搬入・メニュー開発 

6 月：オープン前イベント・広報 

7 月：グランドオープン 

6. リスク分析・対応策 

観光需要低迷時：EC 販売・地元向けキャンペーン強化で売上下支え 

仕入コスト高騰時：複数農家との契約による安定調達 
人材不足時：SNS 等で地元学生バイト採用 

7. 補助金事業の効果・社会的意義 

地域農業の販路拡大・所得向上 
観光資源の付加価値向上、倉敷市ブランド力アップ 
SDGs（地産地消・フードロス削減）への貢献 



8. ビジュアル例 

【売上計画（棒グラフ例）】 
4 月：50 万円｜5 月：60 万円｜6 月：70 万円｜7 月：80 万円 

 

【ターゲット層（円グラフ例）】 
- 20 代女性：30％ 

- 30〜40 代観光客：40％ 

- 地元ファミリー層：30％ 
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【強み・特徴（囲み・吹き出し例）】 
┏━━━━━━━━━━━━━━┓ 

┃ ★ 地元農家と直接契約！     ┃ 

┃ ★ “映える”カフェ空間          ┃ 

┃ ★ IT×ネット通販対応          ┃ 

┗━━━━━━━━━━━━━━┛ 


